
С
егодня Сбербанк 
России пред-
лагает кредиты 
на все случаи 

жизни. С их помощью 
можно купить квар-
тиру, земельный уча-
сток, построить или 
приобрести готовый 
дом, обзавестись ав-
томобилем, гаражом, 
дачей, отдохнуть в лю-
бом уголке мира, по-
править свое здоровье 
в лучших клиниках и 
пансионатах страны. 
Можно дать хорошее 
образование детям и 
помочь им обзавестись 
собственным жильем. 
А главное, что необхо-
димые в жизни каж-
дого человека блага 
становятся доступны-
ми сейчас, а распла-
чиваться за них пред-
стоит потом, в течение 
довольно длительного 
времени.

Не так давно круп-

нейший банк страны 

внес изменения в дей-

ствующие тарифы по 

кредитованию частных 

клиентов. В частности, 

по всем вновь выдавае-

мым кредитам отмене-

на комиссия «за выдачу 

кредита» и «за рассмо-

трение кредитной заяв-

ки». Это решение, в пер-

вую очередь, направле-

но на установление пре-

дельно прозрачных от-

ношений с заемщиками. 

Сбербанк и прежде не 

применял в своей прак-

тике скрытых комис-

сий и платежей, но для 

еще большего удобства 

клиентов максимально 

упростил условия кре-

дитования. Кроме того, 

по многим видам кредит-

ных продуктов для част-

ных клиентов пониже-

ны процентные ставки – 

от 0,2 до 1 процентного 

пункта. При этом сниже-

ние эффективной про-

центной ставки (т.е. ито-

говой стоимости кредита 

для потребителя) соста-

вило до 3%.

Нововведение в 

значительной степени 

коснулось социально-

о р и е н т и р о в а н н ы х 

кредитных программ 

банка. В частности, 

снижены процент-

ные ставки по креди-

там «Ипотечный стан-

дарт» (действующие с 

19.04.10 года состав-

ляют от 10,5%), «Ипо-

течный+» (от 10,5%) и 

«На цели рефинанси-

рования кредитов» (от 

11,7%). Наряду с этим 

понижены процент-

ные ставки по «Авто-

кредиту» (действую-

щие с 19.04.10 г. со-

ставляют от 14,5 до 

17% годовых, в зави-

симости от первона-

чального взноса) и от-

дельным видам потре-

бительских кредитов.

Для заемщиков Сбер-

банка, получающих че-

рез его подразделения 

заработную плату в рам-

ках «зарплатных проек-

тов», предусмотрен «дис-

конт» от базовых про-

центных ставок по кре-

дитам физических лиц. 

При заключении но-

вых кредитных догово-

ров он может достигать 

10% от суммы процент-

ных платежей, что явля-

ется заметной экономи-

ей для заемщиков (по-

требительский кредит 

– 19%, для участников 

«зарплатных проектов» 

– 17,1%).

Существенно мягче 

стали и условия предо-

ставления вновь выдава-

емых кредитов.
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Ставки снижены, 
комиссий больше нет

Спецвыпуск Кредиты населению 

акция!

Уважаемые клиенты!
В подразделениях Центрально-Черноземного бан-

ка стартовала акция «Больше целевых кредитов!». Со-

трудники Сбербанка, владеющие всей необходимой 

информацией по целевым кредитам (ипотечные, жи-

лищные и авто), теперь будут носить специальный 

бейдж с указанием конкретного кредитного продукта. 

В удобное для Вас время Вы можете обратиться к этим 

сотрудникам за консультацией и получить всю необхо-

димую информацию. Вам обязательно помогут!

Специальные условия по 
кредиту «Ипотечный +»:

-первоначальный взнос – 10 %
-процентная ставка – 10 %

-срок кредита – 10 лет

8 800 555 55 50   
 www.sberbank.ru

(звонки по России – бесплатно)

*Акция «В десятку!» проводится во всех подразделениях Сбербанка Рос-
сии ОАО, предоставляющих услуги по кредитованию физических лиц. Срок 
проведения акции – с 29.07.2010 г. до 10.10.2010 г. Условия проведения ак-
ции: при получении кредита Сбербанка России ОАО «Ипотечный +» на срок 
не более 10 лет, при первоначальном взносе не менее 10% стоимости кредиту-
емого объекта недвижимости процентная ставка устанавливается в размере 
10% годовых в рублях (до и после регистрации объекта недвижимости). Ми-
нимальная сумма кредита – 15000 рублей; максимальная сумма - ограничи-
вается 90% стоимости кредитуемого объекта недвижимости. Комиссия за вы-
дачу кредита отсутствует. Обеспечение по кредиту - залог кредитуемого объ-
екта недвижимости (до регистрации ипотеки – залог имущественных прав на 
возводимый объект недвижимости). Досрочное погашение кредита: при ан-
нуитетных платежах не ранее, чем через 3 месяца от даты, следующей за датой 
предоставления кредита, часть досрочно возвращаемого кредита - не менее 15 
000 рублей; при дифференцированных платежах - в любой период пользова-
ния кредитом. Дополнительные расходы по кредиту: страхование кредитуе-
мого объекта недвижимости от рисков утраты/гибели, повреждения в пользу 
Банка в течение всего срока действия кредитного договора, а также расходы, 
связанные с оформлением залога (при необходимости). Неустойка за несво-
евременное погашение кредита - двукратная процентная ставка по кредитно-
му договору с суммы просроченного платежа за период просрочки, включая 
дату погашения просроченной задолженности. При условиях кредитования, 
отличных от указанных, процентная ставка может отличаться. Подробная ин-
формация об условиях акции - по телефону справочной службы или на сайте 
Банка www.sberbank.ru. Сбербанк России ОАО. Генеральная лицензия Бан-
ка России №1481 от 03.10.2002, г. Москва. ул. Вавилова, 19, тел. 8-800-555-
5550 (звонки по России бесплатно). Реклама.

В десятку!

Продолжение на стр.2

До 10.10.2010
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Например, по жи-

лищным кредитам сни-

жен размер обязательно-

го первоначального взно-

са. Теперь молодые семьи 

с детьми, а также клиен-

ты, приобретающие жи-

лье в рамках програм-

мы «Ипотечный +» могут 

рассчитывать на получе-

ние кредита на сумму в 

размере до 90 процентов 

от стоимости приобретае-

мого жилья. 

Таким образом, для 

молодых семей с детьми 

требования по первона-

чальному взносу снижены 

на 5 процентных пунктов, 

а для заемщиков креди-

та «Ипотечный +» – на 10 

процентных пунктов.

По жилищным кре-

дитам, предоставляемым 

для молодых семей без 

детей, а также по «Ипо-

течным кредитам», пред-

назначенным на ремонт, 

отделку или реконструк-

цию объектов недвижи-

мости, первоначальный 

взнос снижен на 5 про-

центных пунктов. Теперь 

минимальный первона-

чальный взнос составля-

ет 15% от стоимости жи-

лья или сметы работ.

При кредитовании 

в рамках программы 

«Ипотечный стандарт», 

а также при получении 

кредитов на цели пога-

шения (рефинансиро-

вания) кредитов, вы-

данных физическим ли-

цам иными кредитными 

организациями на при-

обретение, строитель-

ство объектов недви-

жимости, первоначаль-

ный взнос снижен с 30 

до 20%.

Кроме того, в качестве 

подтверждения наличия 

собственных средств у за-

емщика может учиты-

ваться стоимость принад-

лежащего ему объекта не-

движимости, который ре-

ализуется одновременно с 

приобретением кредитуе-

мой квартиры. Залоговая 

стоимость оформляемого 

в залог банку объекта не-

движимости повышается 

с 70 до 85% от оценочной 

стоимости. Заемные сред-

ства в рамках жилищ-

ных кредитов теперь пре-

доставляются и на при-

обретение доли квартиры 

или жилого дома и даже 

машино-места.

По потребительским 

кредитам увеличен мак-

симальный суммарный 

остаток задолженности 

заемщика с 1 млн. рублей 

до 1,5 млн. рублей. Су-

щественно вырос и мак-

симальный размер кре-

дитов. Так, по «Потреби-

тельскому кредиту», вы-

даваемому под поручи-

тельство физических лиц, 

предельная сумма теперь 

составляет 1,5 млн. ру-

блей. По кредиту «На не-

отложные нужды без обе-

спечения» – 0,5 млн. ру-

блей. По «Доверительно-

му кредиту» – до 0,65 млн. 

рублей.

Изменены подхо-

ды банка к учету обяза-

тельств физического лица 

по предоставленным по-

ручительствам при расче-

те его платежеспособно-

сти. Если ранее из дохо-

дов поручителя вычита-

лась сумма, эквивалент-

ная 50% от среднемесяч-

ного платежа по основ-

ному обязательству, то те-

перь лишь 20%.

Все эти и другие из-

менения вновь сдела-

ли кредиты доступны-

ми самым широким сло-

ям населения. Это под-

тверждают и первые ито-

ги работы Центрально-

Черноземного банка по 

новым условиям. После 

снижения процентных 

ставок и отмены комис-

сий по кредитам част-

ных клиентов число по-

даваемых заявок на кре-

диты увеличилось на 

треть. По итогам рабо-

ты в первом полугодии 

2010 года Центрально-

Черноземный банк Сбер-

банка России увеличил 

размер кредитного порт-

феля по частным клиен-

там до 47,8 млрд. рублей. 

Если за первое полуго-

дие 2009 года по регио-

ну было выдано 49,7 ты-

сячи кредитов на сумму 

свыше 7,8 млрд. рублей, 

то за аналогичный пери-

од нынешнего – уже  69,1 

тысячи кредитов на 12,7 

млрд. рублей.
Наиболее активный 

спрос наблюдается на 
жилищные кредиты и ав-
токредит. Например, во 
втором квартале 2010 го-
да автокредитов было 
выдано в 2,5 раза боль-
ше, чем в первом. В 1,5 
раза увеличилось коли-
чество заключенных до-
говоров и по жилищным 
кредитам. Всего с нача-
ла 2010 года с помощью 
кредитов Центрально-
Черноземного банка при-
обрели автомобили почти 
2,2 тысячи человек и поч-
ти 5 тысяч семей смогли 
улучшить свои жилищ-
ные условия.

Безусловно, решение о 
получении кредита долж-
но быть взвешенным и от-
ветственным. Помните, что 
кредитование – это не азарт-
ная игра, а тщательно про-
думанный шаг. Взвесить все 
за и против – это как раз то, 
что требуется от вас. Мы же 
постараемся дать вам мак-
симум полезной информа-
ции о целевых кредитных 
продуктах Сбербанка.

события

... Начало на стр.1

Ставки снижены, 
комиссий больше нет

С момента отмены комиссий желающих  
взять кредит стало больше

Получить кредит можно во всех кредитующих подразделениях Сбербанка 

вопрос-ответ

Какова минимальная зарплата, при которой обра-
щаться в банк за кредитом нет никакого смысла? 
Есть ли еще какие-либо ограничения для лиц, поже-
лавших получить кредит?

Вы сами должны понимать, что если ваш доход ни-
же прожиточного минимума, то рассчитывать на по-
лучение кредита не стоит. Мы исходим из того, что по-
тенциальный заемщик должен иметь возможность пи-
таться, одеваться, оплачивать коммунальные услуги, 
содержать детей и других иждивенцев, если они есть. 
Поэтому все эти обстоятельства учитываются при при-
нятии решения о выдаче кредита.

У банка существует ряд дополнительных требова-
ний к потенциальным заемщикам. Например, они не 
могут быть моложе 21 года, если это не «Образователь-
ный кредит», и старше пенсионного возраста. По неко-
торым видам долгосрочных кредитов к моменту окон-
чания выплат заемщик не должен быть старше 75 лет. 
Кроме того, у заемщика должен быть стаж работы не 
менее 1 года за последние пять лет и не менее 6 месяцев 
на последнем месте работы.

Сколько времени действительны справки, собран-
ные заемщиком для получения кредита?

У разных документов свой срок действия. Напри-

мер, справка по форме банка действительна 15 ка-

лендарных дней, справка о сумме пенсии и справка 

2-НДФЛ – 30 дней.

Какие платежи, кроме процентной ставки, уплачива-
ет заемщик в ходе получения и пользования кредитом?

Никаких комиссий в Сбербанке нет. Но по неко-
торым кредитам от вас потребуются дополнительные 
расходы (оценка недвижимости, страхование при-
обретаемого объекта и т.д.), но это платежи в пользу 
третьих лиц. По вашему желанию банк поможет Вам 
оформить добровольное страхование жизни и здоро-
вья.

Возможно ли получение нового кредита Сбербанка, 
если предыдущий еще не погашен? Сколько кредитов од-
новременно может использовать заемщик Сбербанка?

Вы можете иметь одновременно несколько кре-
дитов в Сбербанке и коммерческих банках. Глав-
ное, чтобы ваша платежеспособность позволяла об-
служивать эти кредиты. Дополнительно существу-
ет ограничение по максимальному остатку задол-
женности по потребительским кредитам Сбербан-
ка – 1,5 млн. рублей.

Сколько раз в ходе оформления кредита в Сбербанк 
должен прийти поручитель? 

Поручителю необходимо прийти в банк всего два 
раза – при подаче документов на кредит и при выдаче 
кредита для подписания кредитной документации.

Можно ли приобрести в кредит автомобиль или 
квартиру без поручительства третьих лиц?

По кредитам на приобретение транспортных средств 

поручительство не требуется. Обеспечением является 

залог транспортного средства. По жилищным кредитам 

также возможны варианты получения кредитов без по-

ручителей. Например, если вы воспользуетесь креди-

том «Ипотечный+», кредитом с использованием сейфо-

вых ячеек банка или оформите в залог недвижимость.
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Воронеж

Объекты ЗАО ФК «Аксиома»
г. Воронеж, пр. Революции, д.9а

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи июнь 2012 года

Тип здания монолитно-кирипичный

Количество этажей 12

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика ЗАО ФК «Аксиома»

Телефон отдела продаж (4732) 71-72-73

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 27

2-комнатные 42

3-комнатные 17

4-комнатные 11

Объект ООО «ИСК «Финист»
Жилой комплекс «Финист»

г. Воронеж, ул. Революции 1905 года, 31
Класс объекта Бизнес

Срок сдачи декабрь 2010 года

Тип здания монолитно-каркасный

Количество этажей 16

Отделка квартир черновая

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ООО ИСК «Финист»

Телефон отдела продаж
(4732) 39-30-43, (4732) 39-30-96,
(4732) 22-44-22

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 67

2-комнатные 6

3-комнатные 27

4-комнатные 2 Объекты ООО Компания «Комплексстрой»
Жилой комплекс «Балтийский»

г. Воронеж, ул. Машиностроителей, 82

Жилой комплекс «Ростовский»
г. Воронеж, ул. Костромская, 13

Класс объекта Эконом

Срок сдачи июнь 2011 года

Тип здания монолитно-кирпичный

Количество этажей 17

Отделка квартир нет

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ООО Компания «Комплексстрой»

Телефон отдела продаж (4732) 51-27-51, 56-43-22

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 30

2-комнатные 14

3-комнатные 6

Класс объекта Эконом

Срок сдачи июнь 2011 года

Тип здания монолитно-кирпичный

Количество этажей 17

Отделка квартир нет

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ООО Компания «Комплексстрой»

Телефон отдела продаж (4732) 51-27-51, 56-43-22

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 96

2-комнатные 12

3-комнатные 15

Объект «Воронеж- Строй» - «Эльтаро»
Комплекс «Челюскинцев 101»

г. Воронеж, ул. Челюскинцев,101  -  1-я очередь 
строительства

Объект «Союзкомплект»
Микрорайон «Ольховый»

пер. Ольховый, 2 а

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи Июнь 2010 года

Тип здания монолитно-кирпичный

Количество этажей 17

Отделка квартир нет

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ООО «Воронеж-Строй»

Телефон отдела продаж
ООО «Эльтаро» (4732) 616-009,

(4732) 407-462

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 17

2-комнатные 23

3-комнатные 17

Класс объекта Улучшенного качества

Срок сдачи декабрь 2010 года

Тип здания монолитно-каркасный

Количество этажей 17

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика ООО «Союзкомплект»

Телефон отдела продаж
(4732) 39-45-53, (4732) 94-80-01,
(4732) 32-36-51

Осталось квартир на реализацию:

2-комнатные 15

3-комнатные 10

ипотека+

Объекты ООО «Монолитные системы»
г. Воронеж, пр-т Патриотов, д. 1е (фото сверху)

Объекты ООО «Монолитные системы»
Жилой дом по улице Коммунаров

г. Воронеж, ул. Коммунаров, д.41а (фото снизу)

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи сентябрь 2010 года

Тип здания монолитный

Количество этажей 17

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика ООО «Монолитные системы»

Телефон отдела продаж (4732) 76-36-15, (4732) 28-76-36,
(4732) 29-53-88

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 18

2-комнатные 10

3-комнатные 2

Класс объекта De Luxe

Срок сдачи декабрь  2011 года

Тип здания монолитный

Количество этажей 22

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика ООО «Монолитные системы»

Телефон отдела продаж (4732) 76-36-15, (4732) 28-76-36,
(4732) 29-53-88

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 21

2-комнатные 35

3-комнатные 40

4-комнатные 6

Класс объекта Элитное

Срок сдачи декабрь 2011 года

Тип здания монолитно-кирпичный

Количество этажей             17

Отделка квартир            нет

Наличие паркинга     да

Название компании застройщика ЗАО ФК «Аксиома»»

Телефон отдела продаж (4732) 71-72-73

Осталось квартир на реализацию:

2-комнатные            18

3-комнатные            18

г. Воронеж, ул. Алексеевского, 25
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Воронеж

курск
Объект «КМК Строймост»

г. Курск, ул. 1-я Щигровская 

Класс объекта Эконом

Срок сдачи декабрь 2010 года

Тип здания монолитный

Количество этажей 10

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика
ОАО Курская мостостроительная 

компания «Строймост»

Телефон отдела продаж (4712) 53-49-19

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 49

2-комнатные 25

ипотека+

Объект «Воронежбетон»
Жилой дом с автономной крышной котельной, 

г.Воронеж, ул.Гродненская 6
Класс объекта Жилой дом

Срок сдачи дом сдан

Тип здания кирпичный

Количество этажей 10

Отделка квартир нет

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ООО «Воронежбетон»

Телефон отдела продаж (4732) 55-90-38

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 18

2-комнатные 16

3-комнатные 15

Объекты "АИЖК"
г. Тамбов, ул. Северо-Западная, д. 12

ТАМБОВ

г. Тамбов, ул. Северо-Западная, 14

г. Тамбов, ул.Ореховая, д. 14

Класс объекта Эконом

Срок сдачи введен в 2009

Тип здания кирпичный

Количество этажей 9

Отделка квартир да

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ОАО «АИЖК»»

Телефон отдела продаж (4752) 55-18-47, (4752) 50 45-04

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 2

Класс объекта Эконом

Срок сдачи введен в 2009

Тип здания кирпичный

Количество этажей 14

Отделка квартир да

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ОАО «АИЖК»»

Телефон отдела продаж (4752) 55-18-47, (4752) 50 45-04

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 13

2-комнатные 1

Класс объекта Эконом

Срок сдачи введен в 2009

Тип здания кирпичный

Количество этажей 14

Отделка квартир да

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ОАО «АИЖК»»

Телефон отдела продаж (4752) 55-18-47, (4752) 50 45-04

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 14

2-комнатные 1

Объект "Железногорская МСО"
г. Железногорск, ул. мкр. Яблоневый сад,     

ул.Голенькова-Мира

Класс объекта Эконом

Срок сдачи март 2011 года

Тип здания кирпичный

Количество этажей        9

Отделка квартир       да

Наличие паркинга/дворовой сто-
янки

     нет

Название компании застройщика ООО «Железногорская МСО»

Телефон отдела продаж (47148) 7-66-00,  (47148) 7-12-47 

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные          3

2-комнатные          2

3-комнатные         14

5-комнатные          2

Объект "Капитал Инвест" 
г. Курск, ул Володарского-Мирная

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи 3 квартал 2010 года

Тип здания монолитно-кирпичный

Количество этажей 10

Отделка квартир        нет

Наличие паркинга/дворовой сто-
янки

       да

Название компании застройщика ООО «Капитал Инвест»»

Телефон отдела продаж (4712)73-47-14,  (4712) 56-55-71

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные       13

2-комнатные       10

3-комнатные        5

Объект СМУ СтройИнвест
г. Курск, ул. Пучковка, 17В

Класс объекта Эконом

Срок сдачи сдан

Тип здания монолитно-кирпичный

Количество этажей        10

Отделка квартир       нет

Наличие паркинга/дворовой стоянки      да

Название компании застройщика ООО СМУ «Строй Инвест»

Телефон отдела продаж (4712)39-36-02,  (4712) 31-08-80

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные         2
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Объекты ООО «Стройинвест»
г. Орел, ул. Бурова. д.30. корп. 2

орел

Класс объекта Эконом

Срок сдачи Декабрь 2010 года

Тип здания кирпичный

Количество этажей 10

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщи-
ка

ООО «Стройинвест»

Телефон отдела продаж (4862) 42-22-42; (4862) 42-41-42

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 35

2-комнатные 2

3-комнатные 8

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи Декабрь 2010 года

Тип здания монолитный

Количество этажей 16

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика ООО «Стройинвест»

Телефон отдела продаж (4862) 42-22-42; (4862) 42-41-42

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 9

2-комнатные 11

3-комнатные 21

ипотека +

Объект "Свой дом"
Коттеджный поселок, район Сырский Рудник

г. Липецк, ул. Ангарская

Объект "Липецкая ипотечная 
 корпорация"

Жилые дома в микрорайоне «Университетский» 
г. Липецк 

Объект "Липецкстрой"
Жилой дом №13 в 26 микрорайоне г. Липецка

Объект "Спецфундаментстрой"
г. Липецк, ул. Неделина 

Объект "Строй-град"
жилой дом № 21 со встроенно-пристроенными 

объектами  г. Липецка

Класс объекта Премиум

Срок сдачи мар.11

Тип здания Монолит-кирпич

Количество этажей 10-14

Отделка квартир      нет

Наличие паркинга      нет

Название компании застройщика ООО «Липецкстрой»

Телефон отдела продаж (4742)43-20-50, (4742) 230-187

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 111

2-комнатные 97

3-комнатные 67

4-комнатные       4

5-комнатные       2

Класс объекта Премиум

Срок сдачи 1 квартал 2011

Тип здания    кирпич

Количество этажей 10

Отделка квартир    да

Наличие паркинга      нет

Название компании застройщика ОАО «РЦ «Строй-Град»

Телефон отдела продаж (4742) 48-62-48, 283-683

Осталось квартир на реализацию:

2-комнатные 10

3-комнатные 25

Класс объекта Стандарт

Срок сдачи Сданы в эксплуатацию

Тип здания Каркасно-щитовой

Количество этажей Одно-Двухэтажный

Отделка квартир да

Наличие паркинга автостоянка

Название компании застройщика ОАО  «Свой Дом»

Телефон отдела продаж (4742) 22-17-34

Осталось квартир на реализацию:

3-комнатные 19 домов

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи Декабрь 2010 г.

Тип здания кирпич

Количество этажей 16

Отделка квартир черновая

Наличие паркинга да

Название компании застройщика Открытое акционерное общество 
«Липецкая ипотечная корпорация»

Телефон отдела продаж (4742) 221860

Осталось квартир на реализацию:

2-комнатные 1

3-комнатные 19

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи Июнь 2011 года

Тип здания кирпично-монолитный

Количество этажей 14-16 этажей

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика ОАО «Спецфундаментстрой»

Телефон отдела продаж (4742) 77-46-07

Осталось квартир на реализацию: 166

1-комнатные 68

2-комнатные 70

3-комнатные 17

4-комнатные 11

Объект "Промстрой"  
г. Липецк, ул. Фрунзе-Неделина

Класс объекта Элитное

Срок сдачи 4 квартал 2010

Тип здания кирпичный

Количество этажей 16

Отделка квартир да

Наличие паркинга нет

Название компании застройщика ЗАО «Промстрой»

Телефон отдела продаж (495)784-74-22, (495) 784-74-23

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные    2

Объект "Инвестиционно-
строительная компания «БИСт»"  
Жилой дом,  г. Липецк, ул. Скороходова, 11

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи Декабрь 2010 года

Тип здания кирпич

Количество этажей 10

Отделка квартир нет

Наличие паркинга да

Название компании застройщика
Инвестиционно-строительная 

компания ЗАО «БИСт»

Телефон отдела продаж (4742) 23-26-08

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные     8

2-комнатные    63

3-комнатные    34

4-комнатные     4

липецк

г. Орел, ул. Матросова. д.9
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Объекты "УКС Белгород-
строймонтаж"

жилой микрорайон "Улитка"
Белгородский р-н, п. Дубовое

Класс объекта Средний

Срок сдачи Дома сданы

Тип здания монолит, железобетон

Количество этажей 5

Отделка квартир 

Наличие паркинга/дворовой сто-
янки

да

Название компании застройщика ООО «УКС Белгородстроймонтаж»

Телефон отдела продаж (4722) 37-38-01

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 4

2-комнатные 3

3-комнатные 3

Объекты "ЖБК-1"
жилой микрорайон "Новый-2"

г. Белгород, ул. Шумилова

жилой микрорайон "Новый-2"
г. Белгород, ул. Газовиков

Класс объекта Средний

Срок сдачи Дома сданы

Тип здания кирпич

Количество этажей 5 - 7

Отделка квартир нет

Наличие паркинга/дворовой 

стоянки

да

Название компании застройщика ООО «Управляющая компания 

ЖБК-1»

Телефон отдела продаж (4722) 33-38-38

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 3

2-комнатные 3

3-комнатные 20

4-комнатные 3

Объекты "Новая высота"
"Октябрьский"

г. Белгород, ул. 60 лет Октября, 9

Класс объекта Средний

Срок сдачи сдан

Тип здания кирпич

Количество этажей 14

Отделка квартир возможно с отделкой «под 

ключ»

Наличие паркинга/дворовой 

стоянки

да

Название компании застройщика ООО «Новая высота»

Телефон отдела продаж (4722) 35-36-32

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 22

2-комнатные 21

3-комнатные 6

ж/к "Славянский"
г. Белгород, Свято-Троицкий бульвар, 15

Класс объекта Бизнес

Срок сдачи сдан

Тип здания кирпичный

Количество этажей 15-19

Отделка квартир свободная планировка

Наличие паркинга да

Название компании застройщика ООО «Новая высота»

Телефон отдела продаж (4722) 35-36-32

Осталось квартир на реализацию:

2-комнатные 4

3-комнатные 13

Объекты «Белстройинвест»
жилой микрорайон «Тальвег»

г. Белгород, ул. Лермонтова

Класс объекта Средний

Срок сдачи июнь 2011 года

Тип здания монолит, кирпич

Количество этажей 7-9

Отделка квартир часть квартир «под ключ»

Наличие паркинга/дворовой сто-
янки

да

Название компании застройщика ООО «Белстройинвест»

Телефон отдела продаж (4722) 57-83-38

Осталось квартир на реализацию:

1-комнатные 139

2-комнатные 106

3-комнатные 56

4-комнатные 2

Белгород ипотека+

Уважаемые клиенты!
Кредит «Ипотечный плюс» выдается на покупку квартир в тех домах, которые 
возводятся на кредитные ресурсы Сбербанка России. А поскольку банку знакомо 
состояние дел компаний-застройщиков и в качестве залога выступает приобретаемый 
объект недвижимости, то этот кредит выдается без поручителей и с наиболее низкой, 
в сравнении с другими видами кредитов Сбербанка, процентной ставкой. По любым 
возникающим вопросам звоните:

8-800-555-55-50 
(звонок по России бесплатный).
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жилье

Жилищный ответ
от Сбербанка

давайте подсчитаем
Платежи по кредиту «Ипотечный 

плюс»
Стоимость однокомнатной квартиры –  

    1 300 000 руб.
Собственные средства – 300 000 руб.
Сумма кредита – 1 000 000 руб.
Срок кредита – 360 мес.
Процентная ставка после регистрации ипотеки 
 – 13,5%.
Платеж в первый месяц – 14 200 руб.*
Без досрочного погашения через пять лет сумма 
 платежа – 12 000 руб.,  

    через 10 лет – 10 400 руб., 20 лет – 6 500 руб.

Платежи по кредиту «Ипотечный 
плюс»

Стоимость квартиры – 1 500 000 руб.
Собственные средства –750 000 руб.
Сумма кредита – 750 000 руб.
Срок кредита – 240 мес.
Процентная ставка после регистрации ипотеки
 – 11,9%
Платеж в первый месяц – 10 700 руб.*
Без досрочного погашения через пять лет сумма
 платежа – 8 800 руб., через 10 лет – 6 800 руб.,  

    15 лет –  5 000 руб.

 «Съемное жилье поменяли на свое»

Н
есколько лет мы 
снимали жи-
лье, ежемесяч-
но тратя на это 

около 10 тысяч рублей 
из семейного бюдже-
та. Сынишке Артему 
было около 3,5 лет, 
когда у нас родилась 
дочка Виктория. При-
шлось задуматься о 
собственном жилье. 
Но как быть, если мы 
все вчетвером жили на 
одну зарплату мужа? – 
рассказывает Марина 
Воловикова, молодая 
мама, находящаяся в 

декретном отпуске по 
уходу за ребенком.

Мы выяснили, что в 

Белгородской области 

действует постановле-

ние Правительства «О ме-

рах по поддержке в рам-

ках приоритетного наци-

онального проекта «До-

ступное и комфортное жи-

лье - гражданам России» 

молодых семей области в 

строительстве и приобре-

тении ими жилья», – про-

должает глава семьи Евге-

ний. – Пошли в админи-

страцию. Там нам все рас-

сказали, в результате на-

ша семья стала участни-

цей программы «Обеспе-

чение жильем молодых се-

мей». После решения всех 

формальностей нам выда-

ли сертификат на круп-

ную сумму, к нему доба-

вили свои сбережения... 

И все-таки на просторную 

квартиру, как мечтали, не 

хватало.

Нам приглянулась 

трехкомнатная кварти-

ра в новом микрорайоне 

Белгорода по улице Есе-

нина, – говорит Марина 

Сергеевна. – В ней 90 ква-

дратных метров, но чтобы 

их получить, нужно было 

еще добавить 800 тысяч 

рублей. Тогда мы решили 

занять средства в банке.

Кредит оформили на 

20 лет, – делится Евгений 

Алексеевич. – Выбрали 

такую программу, чтобы 

не закладывать кварти-

ру в залог банку. Тем са-

мым сэкономили на стра-

ховке имущества. Сей-

час ежемесячный платеж 

по кредиту у нас состав-

ляет менее 10 тысяч ру-

блей и со временем он бу-

дет снижаться. Но рань-

ше мы платили за чужое 

жилье, а теперь – за свое. 

Очень благодарны всем, 

кто принял участие в ре-

шении нашей проблемы 

– и Сбербанку, и Прави-

тельству Белгородской 

области, и, конечно, на-

шим родственникам, ко-

торые выступили пору-

чителями.

Н
акануне эко-
н о м и ч е с к о г о 
кризиса прави-
тельство Рос-

сии ставило задачу 
строительному ком-
плексу уже к 2010 
году довести объемы 
сдаваемого жилья до 
80 млн. квадратных 
метров в год. Основа-
ния к таким планам 
были более чем се-
рьезные. В 2007 году, 
например, нашим 
строителям удалось 
построить 61 млн. кв. 
метров жилья. Но по-
сле августа 2008 года 
ситуация коренным 
образом изменилась.

 И  все же сегод-

ня есть надежда на 

то, что пессимистич-

ным прогнозам не суж-

дено сбыться. Свое-

го рода сигнал рын-

ку жилья дал Сбер-

банк России. Круп-

нейшее финансово-

кредитное учреждение 

страны предприняло 

беспрецедентные ме-

ры для стимулирова-

ния спроса на жилье – 

по целому ряду кредит-

ных продуктов сниже-

ны процентные став-

ки, улучшены условия 

получения кредитов и 

отменены все комис-

сии. Например, ипоте-

ку теперь можно офор-

мить и под 10,5 % годо-

вых. То есть, практиче-

ски как в докризисное 

время.

Сбербанк России 

сегодня предлагает не-

сколько кредитных 

программ, которые по-

зволяют заемщику ре-

шать различные зада-

чи. Например, «Кре-

дит на недвижимость» 

выдается на строитель-

ство и приобретение 

жилья, а «Ипотечный 

кредит» подходит для 

приобретения, строи-

тельства, ремонта и ре-

конструкции недвижи-

мости. Разница только 

в обеспечении. «Ипо-

течный кредит» преду-

сматривает обязатель-

ное оформление объ-

екта в залог банку. Оба 

вида кредитов подхо-

дят для приобретения 

жилья как на первич-

ном, так и на вторич-

ном рынках.

Кредит «Ипотечный 

плюс» предназначен ис-

ключительно для приобре-

тения и строительства жи-

лья, возведение которого 

идет с использованием кре-

дитных средств Сбербан-

ка России. То есть, органи-

зация, которая строит ваш 

дом, одновременно являет-

ся заемщиком Сбербанка. 

Со списком таких органи-

заций можно ознакомиться 

на сайте www.sberbank.ru и 

на стр. 3-6 нашей газеты.

Еще одна важная ин-

формация. Когда мы гово-

рим об объекте недвижи-

мости, на который выдает-

ся кредит, то имеем ввиду 

не только квартиру. Тако-

вым объектом может быть 

и жилой дом, и его часть, 

и даже отдельная комна-

та в квартире. Кроме того, 

на кредиты банка возмож-

но купить дачу, садовый 

домик, гараж, машино-

место, земельный участок. 

Приобретаемые объек-

ты могут быть в состоянии 

строительства или введен-

ными в эксплуатацию.

Сроки кредитова-

ния по жилищным 

кредитам достигают 30 

лет, а процентные став-

ки по ним находятся в 

прямой зависимости от 

сроков кредитования и 

первоначального взно-

са самого заемщика.

Приближающаяся 

осень – золотая пора 

для решения жилищ-

ного вопроса. И хотя 

дело это всегда хлопот-

ное, мало праздников в 

жизни, которые лучше, 

чем новоселье. Кстати, 

количество людей, ко-

торые уже решили свои 

жилищные проблемы с 

помощью Центрально-

Черноземного бан-

ка Сбербанка России, 

с каждым днем стано-

вится все больше. Все-

го с начала 2010 года 

заключено почти 5000 

договоров по жилищ-

ным кредитам. Присо-

единяйтесь!

г. Белгород, Евгений и Марина  Воловиковы

говорят клиенты

* платежи снижаются по мере сокращения задолженности 
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Автокредит с субсидированной 
ставкой

Собственные средства – 50 000 руб.
Сумма кредита – 250 000 руб.
Срок – 36 мес.
Процентная ставка 14,5%, из них Заемщик 
уплачивает   9,33 (2/3 ставки рефинансирова - 
ния компенсирует государство).
Платеж в первый месяц – 8 800 руб. *

С сертификатом на утилизацию
Стоимость машины – 300 000 руб.
Собственные средства – 50 000 руб. 
сертификат- 50 000 руб. 
Сумма кредита на 50 000 руб. меньше– 
200 000 руб.
Срок – 36 мес.
Процентная ставка 14,5%, из них Заемщик 
уплачивает 9,33 (2/3 ставки рефинансирова - 
ния компенсирует государство)
Платеж в первый месяц – 7 100 руб. *

авто

Мобильность в кредит

давайте подсчитаем

Н 
аталия Трофи-
мова трудится 
в Тамбове в 
открытом ак-

ционерном обществе 
«Пигмент». При этом 
она не только опыт-
ный менеджер по ра-
боте с ценными бума-
гами, но и отличный 
автолюбитель: ее во-
дительский стаж уже 
превысил полтора де-
сятка лет. 

– Когда мы с мужем 

недавно задумали по-

менять машину, то вы-

бор пал на отечествен-

ный автомобиль, – по-

ясняет Наталия Алек-

сандровна. – Если с се-

мьей выезжаем на ры-

балку, то никакой «пар-

кетный» внедорожник 

не может сравниться с 

нашей «Нивой».

На сей раз семья Тро-

фимовых решила взять 

модель типа «люкс». 

При продаже прежней 

машины возник неболь-

шой «финансовый раз-

рыв». Для покупки но-

вой «Нивы» нужна была 

некоторая сумма.

– Не скрою, – гово-

рит Наталия Трофимо-

ва, – за кредитом я об-

ратилась в два банка. 

Наиболее приемлемые 

условия предложили 

в местном отделении 

Сбербанка. Здесь под-

купает то, что никаких 

«подводных камней» 

в кредитном догово-

ре банк не прячет. Есть 

сумма, есть процентная 

ставка без всяких ко-

миссий. 

Сегодня в семье 

Трофимовых двое де-

тей. И старшая – Са-

шенька – явно не от-

стает от мамы, стре-

мясь поскорее осво-

ить новый автомобиль. 

Тем более, что «глав-

ный водитель» в этом 

семействе – мама. г. Тамбов . Наталия и Сашенька Трофимовы

«Наш женский экипаж»
говорят клиенты

Т
олько те, у кого 
уже есть маши-
на, могут полно-
стью оценить 

преимущества, кото-
рые она дает. Это, как 
правило, колоссаль-
ная экономия време-
ни, мобильность, воз-
можность с комфортом 
путешествовать всей 
семьей. Стоит, правда, 
сделать небольшую по-
правку. Все сказанное 
верно только если ав-
томобиль не стар и ис-
правен. А лучший спо-
соб, чем «Автокредит», 
для обеспечения этого 
важного условия слож-
но представить.

«Автокредиты»  в 

Сбербанке предостав-

ляются по месту про-

писки заемщика и мо-

гут быть использованы 

для покупки как но-

вых, так и подержан-

ных отечественных и 

иностранных автомо-

билей. Правда, при по-

купке подержанных 

авто есть один важ-

ный нюанс. Купить его 

можно только через по-

средничество юридиче-

ского лица или инди-

видуального предпри-

нимателя, с которым 

у Сбербанка есть соот-

ветствующий договор.

Сроки кредитования 

ограничены пятью года-

ми, а по кредитам с суб-

сидированной процент-

ной ставкой – тремя. 

Процентная ставка за-

висит от срока кредита, 

первоначального взно-

са и состояния авто. Она 

составляет от 14,5 до 

17% годовых.

Для того, чтобы ре-

шить, сможете ли вы 

рассчитаться с обяза-

тельствами по кредиту, 

банк должен изучить ва-

ше финансовое положе-

ние. Для этого ему ну-

жен от вас ряд докумен-

тов. Этот  пакет включает 

в себя заявление-анкету, 

паспорт заемщика, за-

веренную копию тру-

довой книжки, справку 

о доходах, военный би-

лет для мужчин моложе 

27 лет, при необходимо-

сти документы по предо-

ставляемому залогу, до-

говор купли-продажи и 

платежные документы, 

подтверждающие цену 

транспортного средства, 

копия ПТС.

При определении пла-

тежеспособности банк 

учитывает не только дохо-

ды по основному месту ра-

боты. Кредитный инспек-

тор рассмотрит и примет 

во внимание все источни-

ки ваших доходов, разре-

шенных российским за-

конодательством. Не ис-

ключается из этого списка 

даже пенсия, назначен-

ная до достижения пен-

сионного возраста. Кроме 

того, банк учитывает сово-

купный доход супругов. 

Единственным обе-

спечением кредита ста-

нет залог приобретаемо-

го автомобиля в поль-

зу банка. Договор зало-

га оформляется одновре-

менно с кредитным до-

говором еще до государ-

ственной регистрации 

автомобиля. Кроме этого, 

заемщик обязан застра-

ховать машину в пользу 

банка на срок действия 

кредитного договора от 

рисков утраты, угона и 

ущерба – по програм-

ме КАСКО. Страхование 

проводится на сумму не 

менее покупной стоимо-

сти автомобиля. Повы-

шая сервисные характе-

ристики обслуживания, 

банк предлагает офор-

мить страховой полис 

прямо в филиале. 

Как известно, при 

покупке автомоби-

ля могут быть раз-

ные ситуации. Напри-

мер, в автосалоне мо-

жет не оказаться ма-

шины той комплекта-

ции и той расцветки, 

какой вам хотелось бы. 

В этом случае банк мо-

жет принять решение с 

отлагательным услови-

ем, которое действует 

90 календарных дней. 

За этот срок продавец, 

скорее всего, подберет 

то, что вам нужно.

Есть для автолюбите-

лей и еще две хорошие 

новости. Во-первых, в 

качестве первоначаль-

ного взноса по «Авто-

кредиту» можно исполь-

зовать сертификат, полу-

ченный за утилизацию 

старого автомобиля. Как 

известно, он имеет на-

рицательную стоимость 

50 тысяч рублей. Если 

вы задумаете купить в 

кредит машину дешев-

ле 330 тысяч рублей, то 

к сертификату не потре-

буется добавлять деньги. 

(То есть, для первона-

чального взноса в 15% 

и сертификата будет до-

статочно). Во-вторых, 

с апреля прошлого го-

да в нашей стране дей-

ствует государственная 

программа поддерж-

ки отечественного авто-

прома. В соответствии 

с ней государство пога-

шает банку часть про-

центной ставки в разме-

ре 2/3 ставки рефинан-

сирования за заемщи-

ка, если тот покупает ав-

томобиль отечественной 

сборки. В данной слу-

чае нужно, чтобы вы-

бранная машина стоила 

не дороже 600 тысяч ру-

блей, а ее марка входила 

бы в перечень, утверж-

денный Минпромтор-

гом России. В этот спи-

сок сегодня входит 52 

автомобиля, включая 

весь модельный ряд Ав-

тоВАЗа.

По итогам второ-

го квартала 2010 го-

да количество вы-

данных Центрально-

Черноземным бан-

ком «Автокредитов» по 

сравнению с первым 

возросло более чем в 

1,6 раза. 
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